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Академія

Створена на базі ТОВ «Школа 
Бухгалтерської Справи «Маестро».

Компанія 2022 року. Випустила більше 6000 
студентів за такими напрямками як 
«Бухгалтерський облік в BAS Бухгалтерія», 
«Облік ПДВ», «Облік у сільському господарстві. 
BAS Агро», «Фермер і бухгалтерія», «Стартап
Мій бізнес», «Облік і аудит», «Розвивайлик», 
«Казкова бухгалтерія» (курс для дітей).



Юрченко
Наталя Анатолівна

Засновниця, ідейна натхненниця, автор 
навчальних програм та курсів

Стаж в бухгалтерії та управлінні командою 
– 20 років

Власний бізнес у сфері освітніх послуг
– 5 років



Місія Академії

Виплекати справжніх 
професіоналів у сфері 
фінансів, продажів та 

управління персоналом, які 
зможуть підвищити 

ефективність компаній, на 
які працюють, зможуть 

створити власні бізнеси, 
зможуть розвивати економіку 

України.



Принципи Академії

Якісні знання

Практичні навички

Використання 
новітніх технологій 
у навчанні

Ефективні  
інструменти

Приклади на 
існуючому 
бізнесі

Людяність

Індивідуальний 
підхід до 
кожного 
студента



Структура
Академії

Факультет ІІ

Менеджмент 
продажів

Факультет І

Менеджмент 
управління 
командою

Менеджмент 
фінансів

Факультет ІІІ Факультет І

Менеджмент 
ФІТ



Менеджмент
управління командою

Визначення  аспектів лідерства, вмілого 
формування команди, налагодження 
комунікації в середині командної 
системи, контроль процесів. 
Аспекти підбору кадрів та стратегічного 
планування.
Надання ефективних інструментів 
роботи з персоналом, практичні поради 
по вибудові власного стилю лідерства

Факультет 1



 1 Модуль - Стратегічне 
планування менеджера

 2 Модуль – Бізнес план, 
структура.

 3 Модуль  - Оргсхема на фірмі.
 4 Модуль - Оргполітика, вміння 

написання. Приклади 3 
Оргполітик.

 5 Модуль - Капелюх, опис посту, 
вміння написання капелюха .

 6 Модуль – Комунікація, 
позиціонування менеджера.

 7 Модуль – Кадрова політика, 
штрафи. 

 8 Модуль – HR, підбір персоналу.
 9 Модуль – Розрахунки 

ефективності роботи менеджера. 
КПІ

 10 Модуль – Ріст на посаді. 
Моделі стилю управління

 + 36 корисних порад для 
досягнення результатів.

Факультет 1

Менеджмент
управління командою



Менеджмент продажів

Вивчення сучасних методів та 
технологій продажів.
Практичні інструменти підвищення 
обсягів продаж, які працюють у 
сучасному бізнесі.
Поради по підвищенню власної 
ефективності себе, як працівника.
Маркетинг, цільова аудиторія, СRМ та 
інші основні аспекти налагодження 
ефективних продажів.

Факультет 2



 1 Модуль –Стратегічний
Маркетинг в компанії.

 2 Модуль - Хто такий
Маркетолог, основні навички і 
якості.

 3 Модуль - Департамент 
маркетингу, Оргсхема. 
Побудова стратегічного
маркетингу.

 4 Модуль - Воронка продажів, 
комплект. Цінова політика.

 5 Модуль - Для чого потрібно
знання Продукту.

 6 Модуль - Опис технології
продажів.

 7 Модуль - Навчання менеджерів
з продажу. Базова
характеристика менеджера з 
продажу.

 8 Модуль - Планування. 
Координація і контроль.

 9 Модуль - Продукт поста 
менеджера з продажів, 
підпродукти.

 10 Модуль - Аналіз функцій
менеджера з продажу.

Факультет 2

Менеджмент продажів



 11 Модуль - Матриця
компетенцій. Модуль -
Інструмент Статистики.

 12 Модуль - CRM система. ADS 
manager. Посадкова сторінка, 
створення. Лід-магніт. 

 13 Модуль - Сайт.Чат бот.
 14 Модуль - Конверсія продаж. 

План продаж, структура, 
побудова.

 15 Модуль - Життя клієнта.

 16 Модуль - КПІ менеджера з 
продажу.

 17 Модуль - Робота з базою даних
клієнтів. Злив ліда.

 18 Модуль - План по доходу.
 19 Модуль - Правила телефонних

перемовин.
 20 Модуль - Інтернет маркетинг, 

базові рецептори

Факультет 2

Менеджмент продажів



Менеджмент фінансів

Знання у сфері управління фінансовими 
потоками. 
Практичні інструменти керування 
активами та приклади їх використання у 
реальних бізнесах. 
Опанування правильного використання 
фінансів та аналізу фінансової 
потужності. Розрахунки інвестиційної 
спроможності.
Готові таблиці для роботи у сфері 
управління фінансовими активами.

Факультет 3



 1 Модуль –Фінансове
планування, крапка
беззбитковості.

 2 Модуль - Фінансова
Директива

 3 Модуль - Аналіз звітності, P&L 
Баланс.

 4 Модуль - Автоматизація
обліку, Бас Корп.

 5 Модуль - ПРРО та функціонал
ЕК.

 6 Модуль - ОПФГ, собівартість.
 7 Модуль - Зарплата, управління

Департаментом Фінансів.
 8 Модуль - Штрафи, перевірки

бізнесу.
 9 Модуль - Розрахунок

рентабельності Бізнесу.
 10 Модуль - Розрахунок

показника інвестицій.

Факультет 3

Менеджмент фінансів



Менеджмент ФІТ

Вивчення інформаційних технологій 
ведення бізнесу, що дозволяє підвищити 
свою ефективність та мінімізувати 
втрачений час на обробку інформації.
Ефективні інструменти роботи з даними 
у таких програмах як Excel, Word, Power 
Point та хмарними прототипами цих 
програм на сервісі Google.

Факультет 4



Група модулів MS Excel:
 Модуль 1. Основи роботи в MS 

Excel
 Модуль 2.Форматування та 

редагування даних
 Модуль 3. Формули. Функції. 

Зведені таблиці
 Модуль 4. Google таблиці: чому

такі популярні?
 Модуль 5. Корисні інструменти

MS Excel

 Модуль 6. Візуалізація даних
 Модуль 7. Складський облік. 

Облік продажів. Зразки готових
таблиць

Група модулів MS Word:
 Модуль 8. Основи роботи в MS 

Word
 Модуль 9. Правила редагування 

тексту
 Модуль 10. Засоби форматування 
 Модуль 11. Google документи та їх 

можливості
 Модуль 12. Робота з темами та 

полями. Рецензування документу

Факультет 4

Менеджмент ФІТ



 Модуль 13. Графіки та малюнки. 
Допоміжні інструменти

 Модуль 14. Створення 
документів для роботи у сфері 
виробництва та торгівлі. Зразки 
документів

Група модулів MS PowerPoint
 Модуль 15. Основи роботи в MS 

PowerPoint

 Модуль 16. Основні засоби 
створення та редагування 
презентацій

 Модуль 17. Робота з текстом
 Модуль 18. Графіка та 

мультимедіа у презентації
 Модуль 19. Створення та 

редагування корпоративного 
шаблону

 Модуль 20. Мистецтво поєднання 
кольорів

 Модуль 21. Налаштування та 
поширення презентації. Сервіс 
Canva

Факультет 4

Менеджмент ФІТ



Наші переваги

Індивідуальний підхід до кожного студента

Супровід куратора протягом всього навчання та 
зворотній зв’язок по домашніх завданнях

Викладачі - практики

Мінімум теорії. Практичні кейси



Команда
Академії

Юрченко
Наталя    
Анатолівна

Засновниця Академії, автор та викладач 
факультетів «Менеджмент управління 
командою», «Менеджмент продажів», 
«Менеджмент фінансів»



Команда
Академії

Цюпій
Наталя

Сергіівна

Керівник Академії, куратор 



Команда
Академії

Юрченко 
Тетяна

Валентинівна

Викладач Факультету «Менеджмент ФІТ», 
куратор



Команда
Академії

Вознюк
Людмила

Вікторівна

Керівник відділу продажів



Соціальна значущість
Академії
Спеціалізована бізнес-освіта

Сприяння розвитку підприємництва

Підготовка професійних кадрів

М'які умови оплати



Наші контакти

м.Вінниця

Вул. Р.Скалецького, 15а

+380 67 903 4788
+380 67 184 0116

EducationacademyNA@gmail.com

м.Львів

вул. Б.Хмельницького 176, 

оф.206, БЦ Лемберг


